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2 PENTAGRAMMET

- en kommunikationsmodel

Nar man skal formidle en viden eller et budskab, vil det altid foregé i en
bestemt situation — en talesituation. Den skal man tage hensyn til, nir
man forbereder sin tale, sit opleeg, sin fremlaggelse eller sit foredrag.
Talesituationen blev beskrevet for mere end 2000 ar siden af den ro-
merske politiker Cicero®. Han havde stor erfaring med at holde taler. Han
fandt ud af, at en talesituation indeholder fem elementer. De fremgér af
fplgende kommunikationsmodel, som ogsé kaldes for pentagrammet’:

Talesituation
Taler

Omstendigheder Emne

Tilhorere Sprog

Pentagrammets fem elementer bgr du forberede dig pd, hver gang du skal
tale til nogen i en bestemt talesituation. Det vil veere vanskeligt i starten,
men efterhdnden som du far erfaring med at forberede og gennemfgre
mundtlige fremleggelser, vil denne tilpasning foregd, uden at du behgver
at tenke alt for lenge over det. Det er det, vi kalder for rutine.

Linjerne inden i pentagrammet viser, at de fem elementer henger sam-
men. De vekselvirker. Fx vil din analyse af omstendighederne fi indfly-
delse p4, hvordan du skal forme din talerrolle, din mide at behandle em-
net pa, dit hensyn til tilhgrerne samt din sprogbrug. S snart ét element
@ndres, skal du analysere de andre elementer forfra. Din opgave er at ju-
stere alle elementerne ind efter hinanden, da de altid virker pa én gang i
en talesituation.

PENTAGRAMMET

37 106-43 £.Kr. Fgdt i
den lille italienske
by Arpinum. Levede
i Rom som advokat,

politiker og retoriker.

38 Pentagram = fem-
kant.
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"En stor kriminalsag kraver en anden Pentagrammets elementer er siledes variable. De- Nervg

tone end private spgsmal om de rene res indhold skifter fra situation til situation. Det vi- sammen
bagateller, og den politiske tale, lova- ser noget meget karakteristisk ved det at holde taler, som rege

len og retstalen har hver sit stilbehov, ) ) ] ) . .
ligesom foredraget, trostetalen, iret- nemlig at der ikke kan gives generelle opskrifter pa, jo starte 1
teszttelsen, den teoretiske fremstilling hvordan taler skal se ud. Du er ngdt til at udvikle og praestatio
og den historiske fortalling har deres. . f - formidli £ ner
\gs en rolle, hvem der ta- anvende din dgmmekraft og udforme din formidling af nervegs
folket eller domstolene, efter den. vendt: B
om der er mange eller fa eller kun en . .
enkelt, og hvordan de s er. Talerne ma Analysen af pentagrammets elementer udggr din der ggr o
ogsa selv tage deres alder, stilling og an- forberedelse. Den gér forud for talens fremfgrelse. ser os til
seelse i betragtning, for ikke at tale om Nar du er kommet i gang med talen, er det din situa- tale hurt
situationen: om det er i krigstid eller . . . . .
fredstid, om det er presserende eller tionsfornemmelse, der skal guide dig videre. Situa- hersket [;
der er god tid.” tionsfornemmelsen er vigtig. Den skal du turde an- positivt :
vende. Den skal ggre dig opmarksom pé, om der er den den

Cicero, 55 f.Kr.
behov for at justere det, du har planlagt at sige.

Forsg
Taler =
e Hj
Den, der taler, er taler. Det gelder, uanset om det drejer sig om et opleg, e Hj
| en fremleggelse eller en festtale. Som taler indgér man i en rolle. Den e H
' skal man vere bevidst om. Fremlaegger man et gruppearbejde, er man o« H
repraesentant for gruppen, for dens arbejde og resultater. Holder man et o

opleg om et emne, som man har en holdning til, reprasenterer man som

regel sig selv og sin holdning.

Trovardighed er afggrende for ens succes som taler. Stgrstedelen af Emr

sin trovaerdighed skaber man forud for talersituationen. Tilhgrerne ten-
ker, bevidst eller ubevidst: Er han normalt til at stole pd? Plejer han at Det, tal
vide, hvad han taler om? Det drejer sig om talerens personlighed, saledes veere h
som tilhgrerne opfatter den. Man mé forsgge at udsende troverdigheds- at kunt
signaler: Er man serigs? Forberedt? Engageret? Virker man oprigtig? gen at|
Uden en god kontakt til tilhgrerne er selv den bedste tale nyttelgs. Og Der
| kontakten kommer ikke af sig selv; den skal skabes. Der er mange mader med al
| at skabe denne kontakt pa, men ikke alle mader passer til alle personer. ikke o1
| 39 Et 8p¢rlgsrflél, taleren Du skal derfor finde ud af, hvordan du bedst kan skabe kontakt til disse idéer a
zﬁﬁz’;;:esfrzzeasg bestemte tilhgrere i denne konkrete talesituation. Maske vil en provoka- ved bli
‘ derfor ikke forventer  tion kunne skabe denne kontakt. Méske vil du hellere fortzlle en historie, afgrj‘
salede

svar pa. en vittighed, stille nogle retoriske spgrgsmal® eller andet.
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PENTAGRAMMET

Nervgsitet, kropssprog og tempo henger ofte »Hvis ikke selv de, der er dygtigsttil at
sammen i talerens fremfgrelse*. Nervgsitet skyldes tale, og som kan gore det med pa.én
som regel en form for preestationsangst, sé man kan ganeiden SKarste [ethad Oz(clegance;

i R — hvis de ikke nzrmer sig deres opgave
jo starte med at slekke lidt pa kravene om en perfekt med en vis &ngstelse og er grebet af

praestation. Mindre kan ggre det. En uheldig virkning
af nervgsitet kan vere et 1ast kropssprog. Eller om- livee!”

vendt: Et febrilsk kropssprog. Det er noget mentalt,

der ggr os nervgse i en talesituation. Nervgsitet pres-

ser os til at ggre tingene burtigere og ikke mindst at

tale hurtigere. Det gar ikke. Tag dig i stedet god tid. En selvpalagt, be-
hersket langsommelighed giver dig mulighed for at samle dig. Det smitter
positivt af pd kropssproget og pé taletempoet. Derved finder du efterhdn-
den den ro, der far dig til at levere en god mundtlig formidling.

Forsgg at besvare fglgende fem spgrgsmal, nar du skal forberede din
mundtlige formidling mht. din talerrolle:

Hvilke personlige styrker kan jeg udnytte som taler?

Hvordan vil jeg understgtte min trovaerdighed over for tilhgrerne?
Hvordan vil jeg skabe kontakt til tilhgrerne?

Hvilke uvaner med kropssproget skal jeg undgé?

Hvordan vil jeg sikre mig, at mit tempo bliver passende?

Emne

Det, talen skal handle om, er talens emne. Det er talens indhold. Man skal
veere helt klar over, hvad formalet med emnet er og dets afgrensning for
at kunne vere pracis i sin formidling. I modsat fald risikerer formidlin-
gen at blive rodet og uklar.

Der skal vere substans i indholdet. Derfor skal man vare omhyggelig
med at indsamle stof*. Der skal foretages en grundig research, sd man
ikke overser noget vesentligt. Samtidig kan den grundige research kaste
idéer af sig, som kan give emnet sin szrlige form, en seerlig vinkel. Der-
ved bliver man nemmere i stand til at give emnet et fokus, idet man i sin
afgrensning af emnet lader en del af emnet traede frem. Processen kan se

saledes ud:

nervositet, nar de skal pabegynde en
tale, si ejer de i mine gjne ikkeiskamii

Cicero, 55 f.Kr.

40 Las mere om ner-
vgsitet pd bogens
hjemmeside (Www.
systime.dk/mundtlig-
hed), om kropssprog
s. 87-95 og om tempo
s. 20.

41 Les mere om stofind-
samling s. 43-47.
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42 Leas mere om argu-

mentation i kap. 4.

34

Vurdér emnets =P Samlind =P Konkretisér =» Sortéri =P Strukturér
omfang idéen din idé stoffet

Et resultat af denne proces skulle gerne blive, at det stir klart, hvad man
vil legge veegt pa, og hvad man vil udelade om emnet. Et emne som ‘Mid-
delalderen’ virker helt uoverskueligt. Men hvis idéen kunne blive fx at be-
lyse middelalderens munkevasen eller middelalderens grundlaeggelse af
de forste universiteter, sa ville emnet fa en vinkel, et fokus.

"Findes der nemlig noget mere afsindigt end det tomme kling-kiang af selv de
flotteste og skanneste ord, nar der ikke ligger nogen tanke eller viden bag-
ved?”

Cicero, 55 f.Kr.

Til et emne hgrer der ogsa argumenter*?. Drejer din tale sig om at over-
bevise tilhgrerne om din egen holdnings fortreffelighed, er det ngdven-
digt med argumenter. Ellers bliver din tale én lang péstand, som kun far
tilslutning fra de tilhgrere, der i forvejen er enig med dig. Drejer din tale
sig om at formidle en viden, skal du dokumentere din viden snarere end
at argumentere for den.

Forsgg at besvare fglgende fem spgrgsmal, nar du skal forberede din
mundtlige formidling mht. emnet:

e Hvad er det vigtigste ved mit emne? Hvad kan jeg udelade?

¢ Hvilke bgger, brochurer og internetsider kan jeg hente informa-
tioner fra?

e Hvilke argumenter kan jeg inddrage?

e Hyvilke eksempler kan jeg bruge til at belyse mit emne?

e Hvilke erfaringer — mine egne eller andres — kan jeg benytte mig
af?

Sprog

Det medie, ta
Som 1 enhve¢
passe til situg
jer det sig on
andre ord v
talesituation

afggre.

Se pd em
skal du naepj
ogsa pa tilhg
tilhgrere nor
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ved noget on
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spare pd den
kan vere lid

Se sd ogs
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der neasten ¢
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nu, det hedd
meget? T sé 1

Generelt
som det tale
ligt lidt sjusl
laver ofte nc
der mange ¢
melig afslap

Skriftsp1
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leringer. M3
har fiet udt
er af samm
forst er fest

nermest rat




PENTAGRAMMET

Sprog

trukturér
toffet Det medie, talen skal betjene sig af, er det talte sprog. "Det er nemlig ikke tilstraekkelige, at
Som i enhver anden kommunikation skal sproget man ved, hvad man skal sige; det er ogsd
hvad man passe til situationen. I mundtlig kommu nikation dre- "m?:;:"gig;;;gal i‘::i F;:'a';eznr:"g:]llgeefdr | |
om ‘Mid- jer det sig om talesituationen. Sprogbrugen skal med det szrlige prieg; talen far.” e
> fx at be- andre ord vere hensigtsmassig. Hvad dét i en given Aristoteles, ca. 340 f.Kr. \'
goelse af talesituation krever, mé din situationsfornemmelse '
afggre. ‘
Se pA emnet. Drejer dit emne sig fx om forurening eller sygdomme,
. skal du neppe vere for munter i dit ordvalg og i dine formuleringer. Se
bag- ogsé pa tilhgrerne. En sprogbrug, der ligger milevidt fra det sprog, dine
tilhgrere normalt taler, skaber afstand. Og nu er det jo som n&vnt ovenfor
55 £.Kr. kontakt, der er afggrende for, at du kan nd dine tilhgrere. Hvis tilhgrerne
ved noget om emnet pa forhand, kan du tillade dig at benytte visse fagud-
tryk; i modsat fald mé du sgrge for at forklare fagudtrykkene og sd ellers I
N at over- spare p4 dem. Se p4 omstendighederne. Lagger stemningen op til, at du '
t ngdven- kan vere lidt frisk i sprogbrugen?
n kun far Se s4 ogsé pa dig selv — taleren. Det er méske vigtigst ikke at virke
r din tale pataget i din sprogbrug. Det kan veere anstrengende at hgre pa en, der for- ‘
arere end sgger at tale helt anderledes, end han er vant til. Desuden er det et projekt,
der nasten aldrig lykkes for taleren. Men det udelukker dog ikke, at du
ber fjerne dine sproglige uvaner. Siger du fx ofte ‘gh’ eller ‘hvad er det
il nu, det hedder’? Er der ord, du har svart ved at udtale? Eller bander du
meget? 1 sd fald: Sgrg for at undgd problemet.
Generelt gzlder det om at ramme talersproget. Det er ikke det samme
? som det talesprog, vi bruger til daglig. Talesproget bruger vi hovedsage-
rma- ligt lidt sjusket, idet vi ikke taenker specielt over formen. Vi retter os selv,
laver ofte noget andet eller er lettere ukoncentreret, mens vi taler, indsky-
der mange gh’er, taler relativt hurtigt — og s& kan kropssproget vare tem-
5 melig afslappet, greensende til det slappe.
te mig

Skriftsproget er omvendt praget af precision. Alle, der har slidt med
en skriftlig opgave, ved, at man ofte keemper med at finde de rette formu-
leringer. Man arbejder med en kladde og afleverer fprst opgaven, nir man
har faet udtrykt sig praecist — ideelt set. Skriftsproget er gennemtenkt og
er af samme grund fri af rettelser, ndr det er klar til aflevering. Nar det
fgrst er feestnet til papiret, skal det vare i orden, for sproglige uklarheder
naermest riber leseren i gjnene fra papiret.
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43 Las mere om Sprog og

talesprog s. 58-59.

36

Talersproget skal forsgge at rumme det bedste af de to:

Talesprog =P  Talersprog 4= Skriftsprog

Talersproget skal med andre ord forene talesprogets livfuldhed og skrift-
sprogets klarhed®. Talersproget skal bevare talesprogets kropslighed, idet
vi samtidig er koncentrerede og har overvejet nogle af de centrale formu-
leringer. Talersproget bgr sd vidt muligt renses for gh’er og skal have et
passende tempo, som det menneskelige gre kan opfatte. Men talersproget
skal ogsa lane skriftsprogets klarhed — de pracise formuleringer og den
logiske sammenhang i teksten.

Det kan synes at veere store krav til taleren. Kravene afspejler imid-
lertid blot, at en tale eller enhver mundtlig fremlaggelse er en serlig be-
givenhed.

Forsgg at besvare fglgende fem spgrgsmaél, nar du skal forberede din
mundtlige formidling mht. sproget:

e Er der nogle uvaner i min normale sprogbrug, jeg skal vaere op-
marksom pa?

Hyvilken sprogbrug passer til emnet?

Hvilken sprogbrug forventer jeg, at tilhgrerne har?

Hvor vigtigt er det at benytte fagudtryk?

Hvordan fastholder jeg et talersprog?

Tilherere

De, til hvem talen er rettet, er tilhgrere. De er mélet for formidlingen. Det
er deres forstéelse eller tilslutning, det hele drejer sig om.

En formidling er et forsgg pa at bygge bro mellem en sag — som taleren
forstar den — og nogle modtagere — tilhgrerne. Nar en bro skal forbindes
til et stykke land, undersgger man bl.a. undergrundens sammenszatning.
P& samme made ma taleren overveje tilhgrernes sammensatning, deres
baggrund, interesser og deres forventninger. Kort sagt ma man forsgge at
finde ud af, hvem de er. Hvis ikke taleren har et forholdsvist klart billede
af tilhgrerne som gruppe, er der ingen formidling, kun informationer. Det
kan som regel ga an i en samtale, hvor der er flydende respons hele tiden.

Men den hjz
ling jo oftest
Du mé dz
og hvilke ho]
digt du skal {
Det skal ogs;
dem. Din fo
hgrerne er fe
og tilhgrerne
og tenke, at
Hvis det ¢
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standard
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PENTAGRAMMET

Men den hjelp kan du ikke f&, nar du skal holde enetale, hvad en formid-

ling jo oftest er.
Du m4 danne dig en forestilling om, hvad tilhgrerne ved om dit emne, '_ ‘

og hvilke holdninger de kan have til det. Det har betydning for, hvor grun-

skrift- digt du skal forklare detaljer, og i hvilken grad du kan anvende fagudtryk. . |
ed, idet Det skal ogs sikre, at du ikke p& den anden side kommer til at tale ned til |
formu- dem. Din formidling kan hurtigt mislykkes, hvis din forestilling om til- |
have et hgrerne er forkert. Hvis du fx redeggr detaljeret for reglerne i en forening,
sproget og tilhgrerne kender disse regler ud og ind, s vil tilhgrerne kede sig bravt |
og den og teenke, at du vist ikke rigtig er klar over, hvem du taler til. ([
Huvis det er dine klassekammerater, du skal tale til, har du selvfglgelig en |
r imid- relativt klar forestilling om tilhgrernes baggrund og forventninger. I andre |
rlig be- tilfelde kan du fx spgrge nogen, der kender tilhgrerne bedre end du.
Du skal opfatte dine tilhgrere som en gruppe, ikke som enkeltperso- |
ner. Tal altid til gruppen, ikke til enkeltpersoner. Det
; betyder, at du skal koncentrere dig om tilhgrerne som “Alle, der onsker bifald fra deres tilho- |
e helhed og ikke lade dig distrahere hvis en enkelt per- reteyliolderisigideresia DA f°.’. Ble.
’ retter sig helt ind og tillemper sig deres
son fx udsender negative signaler. Det er din opfattel- skon og lyst.”
e op- se af den samlede tilhgrerskares respons, der eventu- Cicero, 46 f.Kr.
elt skal fa dig til at justere din tale undervejs.
Hvad forventer dine tilhgrere? Det kan du i princippet ikke vide; du |
kan jo ikke spprge hver enkelt. Hvis tilhgrerne kender dig, har de nok
nogle klare forventninger til, hvad de kan blive ‘udsat for’. Derved er ikke
sagt, at du skal leve op til de forventninger. Du skal blot tage dem med i 44 per gives nogle bud
dine betragtninger, nir du forbereder dig. Tilhgrerne kan ogsé have for- (se 5. 49-51) pé, hvor- |
ventninger til emnet — positive eller negative. Hvis forventningerne er ne- Sorafoiel TSN |
. = = " = . 0 indledning kan ggre
gative, mé du forsgge at abne emnet for tilhgrerne pa en méde, der kan s —
ggre dem nysgerrige og positive*. og positive.
en. Det Tilhgrerne har den magt i en talesituation, at hvis de ikke er positivt
stemt over for taleren, si er talerens muligheder staerkt reducerede. Derfor
1 taleren én gang til: Skab kontakt! Det er betingelsen for, at tilhgrerne gider lytte.
rbindes Tilhgrerne skal fa den opfattelse, at
setning.
g, deres e du har forberedt dig netop i forhold til dem og ikke bare afleverer en
rsgge at standardprasentation
t billede e du interesserer dig for, hvem de er
ner. Det e du gerne vil fortzlle dem noget.

le tiden.
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45 Den 12. juli 1997 i for-

bindelse med Clintons
danmarksbesgg.

46 Sammenh&ng.

38

En rockmusiker kom engang for skade at aflevere fglgende velkomst fra
en stor udendgrsscene: ‘Hello Hamburg!” Problemet var, at scenen stod i
Dortmund. Nu er det ikke sikkert, at det feststemte rockpublikum lod sig
g pa af det. Men musikeren udsendte et uheldigt signal om, at han egent-
lig var lidt ligeglad med, hvem tilhgrerne var.

Nar derimod fx den tidligere amerikanske preesident Bill Clintons tale
pa Nytorv i Kgbenhavn® blev s vellykket, skyldtes det blandt andet, at
hans tale demonstrerede en viden om danskernes baggrund. Den havde
han sammen med sine embedsmeand sat sig ind i. Det skabte en positiv
indstilling hos de ca. 80.000 tilhgrere.

Forsgg at besvare fglgende fem spgrgsmal, nér du skal forberede din
mundtlige formidling mht. tilhgrerne:

Hvordan fér jeg skabt en god kontakt til tilhgrerne?

Hvilke forventninger har tilhgrerne til min tale?

Hvad ved tilhgrerne i forvejen om emnet?

Hvad er tilhgrernes baggrund?

Hvilke holdninger til mig og mit emne vil tilhgrerne sandsynlig-
vis have?

Omstandigheder

Den sammenhang, talen skal fungere i, er talens omstendigheder. Det
drejer sig primeert om tid, sted og kontekst*®.

Huvis du skal holde oplag om et emne, der er oppe i tiden, skal du helst
have fulgt med i debatten om emnet i fx medierne. Den debat indehol-
der méske nogle elementer, som du er ngdt til at kommentere i dit oplaeg.
Samtidig giver debatten dig god mulighed for at inddrage aktuelle eksem-
pler. Tiden spiller ogsa ind pd den made, at du m4 afpasse dit opleg efter,
hvor lang tid du har. Et opleg er som regel relativt kort, si den talegenre
giver dig neeppe mulighed for de lange udredninger. Drop dem i sé fald og
koncentrér dig i stedet om nogle fa punkter og eksempler.
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Endelig mi du ogsé forholde dig til, om dit opleg x
skal holdes sidst en fredag eftermiddag, hvor tilhgrer-
ne kun har ganske lidt koncentration og energi tilbage.
Dine klassekammerater burde lyite lige opmarksomt
af den grund. Men virkeligheden er nok snarere den,
at nogle tenker pa weekend, mens andre fx er ved at
veere treette. Hvordan vil du fa dem til at lytte? Du ma i
hvert fald ggre noget for at fa deres tanker vak fra den
kommende weekend og for at fi dem til at glemme de-
res treethed. Humor og et par overraskende vinkler pé
emnet kan vére svaret pa disse udfordringer.

Cesare Maccari: Cicero og Catilina, 1882-

88 (Palazzo Madama, Rom). Maleriet fore-
stiller den romerske politiker og advokat
Cicero, der som konsul fgrer en retssag 1ar
63 £.Kr. mod den oprerske politiker Catali-
na (forrest til hgjre). Catalina havde etable-
ret en sammensvaergelse mod den romerske
republik, hvilket Cicero opdagede, og der-
for fremfgrte han en anklagesag mod Ca-
talina over for senatet. Det foregik i senatet
—i Curia, som i dag er den bedst bevarede
bygning pa Forum Romanum i Rom.

Stedet kan ogsd variere. Er lokalet stort eller lille? Er der for lyst til, at
alle kan se en transparent? Vil du blive placeret oppe bag en talerstol, el-

ler kan du bevaege dig frit pa gulvet?

"For taleren ma frem for alt vise den in‘d'sigt at kunne tilpasse sig tid og perso-
ner (...). Den veltalende vil derfor vare den, som er i stand til at rette sin tale
ind efter, hvad der i enhver situation er det passende.”

Cicero, 46 f.Kr.
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47 Her: Som du ikke har

indflydelse pa.

40

Al formidling indgdr i en kontekst. Hvis der fx er flere end dig, der skal
holde et opleg, er du ngdt til at forholde dig til de opleg, der eventuelt er
gdet forud. S har du s at sige ikke scenen helt for dig selv.

Endelig er det godt at vide, om der er lagt op til, at der kan stilles
spergsmél til dig bagefter. Prgv i givet fald at forestille dig, hvad tilhg-
rerne kunne finde pa at spgrge om. Overvej ogsa, om der er noget, du skal
passe pa, nér du svarer — nogle mulige konflikter, som du skal beslutte dig
for, om du vil gé ind i pa stedet.

Omstendighederne er din tales objektive?” vilkar. De er som regel
tvingende, da det kun er fa faktorer, du vil kunne ®ndre pé, fx lyset i lo-
kalet eller muligvis scenens indretning. Det er op til dig at betragte om-
stendighederne som en ramme snarere end som et fangsel.

Forsgg at besvare fglgende fem spgrgsmal, ndr du skal forberede din
mundtlige formidling mht. omstendighederne:

e Hvorvidt rerer mit emne ved noget i tiden, som jeg skal tage hgjde
for?

Hvorvidt indgér jeg i en talerraekke?

Hvordan er lokalet?

Hvilke tekniske hjelpemidler kan jeg eventuelt benytte mig af?
Hvordan vil jeg gribe en eventuel efterfelgende debat an?

Opsun

Kapitel 2 ¢
stillinger —
bgr overvej

Et elem
dighed, den
skabe kontg

Et ande
hvad angéar
om emnet §

Et tredjé
tillempet ta
livfulde og

Et fjerd
tilhgrernes
hgrerne er
vedkomme

Et femt
om de vilk
jektive san

Deter |




Ler

lles
he-
kal

dig
2gel

lo-

OIN-

in

Opsummering af kapitel 2

Kapitel 2 omhandler Ciceros kommunikationsmodel for mundtlige frem-
stillinger — pentagrammet. Modellen viser fem elementer, som en taler
bgr overveje inden den mundtlige fremfgrelse.

Et element er taleren selv. Det er iser hans personlighed og trovar-
dighed, der her er vigtig. Samtidig er det afggrende, at taleren formér at
skabe kontakt til tilhgrerne.

Et andet element er emnet. En grundig research er ngdvendig, ogsé
hvad angér mulige argumenter eller dokumentation. Formalet med at tale
om emnet skal std helt klart — for taleren sdvel som for tilhgrerne.

Et tredje element er sproget. Det skal vaere personligt og samtidig vare
tillempet talesituationen. Taleren skal arbejde sig hen mod det pa én gang
livfulde og velstrukturerede talersprog, som er uden sproglige uvaner.

Et fjerde element er tilhgrerne. Taleren mé sprge for at kende noget til
tilhgrernes baggrund, interesser, viden og forventninger. Kendskab til til-
hgrerne er den bedste forudszetning for at ggre den mundtlige fremstilling
vedkommende for dem.

Et femte element er omstendighederne. Det drejer sig i bred forstand
om de vilkér, hvorunder den mundtlige fremfgrelse skal forega, den ob-
jektive sammenhang, som fremfgrelsen er en del af.

Det er talesituationen som helhed, der skal indgd i forberedelserne.

OPSUMMERING




